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La Formation Vos

collaborateurs
pour un maximum de competences de demqin

Compétences %\‘ Compétences
Commerciales : KQ@?; techniques

Gestion de Projet Techniques Industrielles*

« Définir des objectifs, « Communication fechnique,
* Repérer les contraintes, * Analyse fonctionnelle,
* Planifier et assurer le suivi ¢ Equipements,
du projef, * Matériaux,
e Rendre Comp’[e, * |solation,

Communication * Resistance,

Négociation * Maintenance,
« Préparer une négociation, : ﬁecturn;(_a,
* Elaborer et proposer une roiection, ...

solution commerciale, e,
« Outils numériques, ... uﬁﬁ%ﬁ%
- Efaussi: Beawvais

Management Commercial —

* Plans d'actions Environnement
commerciales, Economique et juridique

* Management de I'équipe * Contrats ef statuts,

commerciale, « Organisation judiciaire,
* Evaluations des * Economie mondiale et

performances, ... régionale,

> * Anal nneées,...
Developpement clvee de domees. Pour toute information complémentaire
de Clientele Anglais veuillez contacter : ® I
* Prospecter, « Exploitation de documents, . L, .
« Gérer ef développer son « Communication Le Directeur Delegue aux Formations

portefeuille clients, professionnelle, Tél. : 03 44 15 62 07
* gl?enrgmer la safisfaction * Echanger, Mail : cdt.felixfaure@ac-amiens.fr

* Argumenter, ...

Culture générale
et expression

* Rédaction de synthese,

Lycée Félix-Faure

31 Boulevard de I'Assaut

. gr(z]rlr;municotion écrite ef 60000 Beauvais
. Rendlre Comp]‘eln_ Tél. . 03 44 48 64 64

www.faure.lyc.ac-amiens.fr
* Cours, TD et TP assurés au lycée Paul-Langevin, horaires selon la formation d‘origine.

A

BTS
Technico-

Commercial

Commercialisation de
biens et services industriels

- Beauvais * Ne pas jeter sur la voie publique

| chargé daffaires
I Technico-commercial

Réalisation : Idée Claire Communication - www.ideeclaire.fr
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14 semaines Projet Technico Commercial
de stage

LExpérience Professionnelle

9 DIAGNOSTIC
CONTEXTE e INTERNE
1 ﬂ FELX = G EXTERNE 3 () OBIECTIFS

V1Y 9 semaines

» Découverte du meétier, des
produits, de I'environnement
de I'entreprise

* |dentification du projet

8 % EVALUATION PROJET 4 ﬁn?@%ﬁﬁﬁgs

V1Y 4 semaines

* Mise en place et déroulé du
MAI/JUIN orojet

» Autonomie, responsabilité,
choix de solufions,...

. o
Ji II'Q CLOTURE 6 REALISATION b @ PLANNING
EXECUTION

1 Entreprise, 1 Eludiant, 1 Equipe Pédagogique...
...Un Projet suivi et abouti !

6 semaines
LA Finclisation au piojet, Bilan Le Projet Les Projets Les Domaines
DECEMBRE * Mise en plcce d’un suivi e un prob|éme identifié possibles d,qciiviiés
* des objectifs fixés ] . y | ;
« une méthodologie . Dl_eveTIopper un portefeuille (I)_us 167 secC (faurs_ avec"une
* Un suivi du tuteur * E’OSDeC;er un nouveau FEG'rTChe * Services : location, maintenance, ...
- z ' et du responsable * Lancer de nouveaux proauirs * Distribution : materiaux de
—I_ .l journee pGr Semalne pédogogique . Prépgrer un salon professionnel Co.ns‘rrulc’riqn, matériels éIeCTriques,
* Alfernance lycee/entreprise * une convention de « Création d'un site internet quincailierie, ..
« Suivi du projet par les enseignants au lycée stage « Fidélisation et animation * Indusfrie : PME, fous secteus, ..
* Préparation, suivi en enfreprise selon un * une epreuve orale clientele * InquIIoTeLf_r : e}lr_ec;ncne, chauffage,
planning concerté au BTS . cuisine, climatisation, ...
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